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ALBERT JONAS
FORTBILDUNGSNACHWEISE

FORTBILDUNG VIDEOS 2020

Gesamtlänge Angesehen Status Zuletzt angesehen

Kurs Nr. 2508 Alles rund um das Haus - Gebäude-Energie-Gesetz 2018
(Energieeinsparverordnung)
00:56 Stunden 00:56 Stunden 24.09.2020

Der Teilnehmer hat alle Lernerfolgsfragen korrekt beantwortet

Kurs Nr. 2526 Leibrente – Fachwissen das auch zur Neukundengewinnung geeignet ist
00:43 Stunden 00:43 Stunden 21.09.2020

Der Teilnehmer hat alle Lernerfolgsfragen korrekt beantwortet

Kurs Nr. 2531 Objektakquise - der richtige Umgang bei offensichtlichen Baumängeln
00:41 Stunden 00:41 Stunden 18.09.2020

Der Teilnehmer hat alle Lernerfolgsfragen korrekt beantwortet

Kurs Nr. 2505 Alles rund um das Haus - Dachaufbau - Dachformen - Dachdämmung
00:44 Stunden 00:44 Stunden 18.09.2020

Der Teilnehmer hat alle Lernerfolgsfragen korrekt beantwortet

Kurs Nr. 2509 Verkauf einer vermieteten Wohnung – 10 Fallstricke einer
Eigenbedarfskündigung
00:38 Stunden 00:38 Stunden 18.09.2020

Der Teilnehmer hat alle Lernerfolgsfragen korrekt beantwortet

100%

100%

100%

100%

100%

https://www.makler-wissen.de/video-trainings/fachwissen/energieausweis.html
https://www.makler-wissen.de/PROFI-MAKLER-AKADEMIE/Kurse/fachwissen/kurs-nr-2526-leibrente-fachwissen-das-auch-zur-neukundengewinnung-geeignet-ist.html
https://www.makler-wissen.de/PROFI-MAKLER-AKADEMIE/Kurse/fachwissen/objektakquise-der-richtige-umgang-bei-offensichtlichen-baumangeln.html
https://www.makler-wissen.de/video-trainings/fachwissen/allesrundumdashaus.html
https://www.makler-wissen.de/PROFI-MAKLER-AKADEMIE/Kurse/fachwissen/verkauf-einer-vermieteten-wohnung-10-fallstricke-einer-eigenbedarfsk%C3%BCndigung.html


24.9.2020 Mein Fortbildung Status

https://www.makler-wissen.de/user/meine-einstellungen/mein-fortbildung-status.html 2/4

Kurs Nr. 2113 ESA-Methode Zielführende Fragen für die Servicepräsentation
00:55 Stunden 00:55 Stunden 18.09.2020

Der Teilnehmer hat alle Lernerfolgsfragen korrekt beantwortet

Kurs Nr. 2205: Kaufangebot annehmen - Wie Sie Kunden dazu bringen den vollen Kaufpreis zu
bezahlen (Inhalt aus Qualifizierter Immobilienexperte)
01:03 Stunden 01:03 Stunden 18.09.2020

Der Teilnehmer hat alle Lernerfolgsfragen korrekt beantwortet

Kurs Nr. 2502 Das Geldwäschegesetz - was ist dabei unbedingt zu beachten
00:51 Stunden 00:51 Stunden 18.09.2020

Der Teilnehmer hat alle Lernerfolgsfragen korrekt beantwortet

Kurs Nr. 2112 Wie man die Verweisungsklausel im Maklervertrag wasserdicht macht
00:49 Stunden 00:49 Stunden 17.09.2020

Der Teilnehmer hat alle Lernerfolgsfragen korrekt beantwortet

Kurs Nr. 2114 Preisverhandlung - Das Herzstück für die Gewinnung eines Maklerauftrags
(Inhalt aus Qualifizierter Immobilienexperte)
01:01 Stunden 01:01 Stunden 17.09.2020

Der Teilnehmer hat alle Lernerfolgsfragen korrekt beantwortet

Kurs Nr. 2110 Strategie zur Erzielung der Preiseinigkeit -Wie man Eigentümer vom richtigen
Angebotspreis überzeugen kann (Inhalt aus Qualifizierter Immobilienexperte)
01:25 Stunden 01:25 Stunden 16.09.2020

Der Teilnehmer hat alle Lernerfolgsfragen korrekt beantwortet

Kurs Nr. 2108 T2 Strategie - Wie Sie Verkäufer beim Ersttermin überzeugen können
01:06 Stunden 01:06 Stunden 15.09.2020

Der Teilnehmer hat alle Lernerfolgsfragen korrekt beantwortet

Kurs Nr. 2106 Die V8-Methode - Der Weg zum Abschluss von mehr Makleralleinaufträgen
01:09 Stunden 01:09 Stunden 15.09.2020

100%

100%

100%

100%

100%

100%

100%

100%

https://www.makler-wissen.de/Kurse/akquise/mit-der-esa-methode-mehr-makleralleinauftraege-abschliessen.html
https://www.makler-wissen.de/Kurse/verkauf/kaufangebot-annehmen-wie-sie-kunden-dazu-bringen-den-vollen-kaufpreis-zu-bezahlen.html
https://www.makler-wissen.de/informations-center/fachartikel-makler/geldwaeschegesetzt.html
https://www.makler-wissen.de/Kurse/akquise/wie-man-die-verweisungsklausel-im-maklervertrag-wasserdicht-macht.html
https://www.makler-wissen.de/Kurse/akquise/spreisverhandlung-wie-man-eine-verkaufswertberechnung-sinnvoll-einsetzt.html
https://www.makler-wissen.de/PROFI-MAKLER-AKADEMIE/Kurse/einkauf/Eigentuemer-vom-richtigen-angebotspreis-ueberzeugen.html
https://www.makler-wissen.de/PROFI-MAKLER-AKADEMIE/Kurse/einkauf/T2-Strategie.html
https://www.makler-wissen.de/Kurse/akquise/v8-methode-der-weg-zum-abschluss-von-makleralleinauftraegen.html
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Der Teilnehmer hat alle Lernerfolgsfragen korrekt beantwortet

Kurs Nr. 2107 Wie man Verkäufer von Maklerdienstleistungen überzeugen kann
00:56 Stunden 00:56 Stunden 15.09.2020

Der Teilnehmer hat alle Lernerfolgsfragen korrekt beantwortet

Kurs Nr. 2104 Die 3 Fragetechniken für mehr Immobilienumsatz (Inhalt aus Qualifizierter
Immobilienexperte)
00:44 Stunden 00:44 Stunden 15.09.2020

Der Teilnehmer hat alle Lernerfolgsfragen korrekt beantwortet

Kurs Nr. 2103 Einführung in die Immobilienbewertung
00:44 Stunden 00:44 Stunden 15.09.2020

Der Teilnehmer hat alle Lernerfolgsfragen korrekt beantwortet

Kurs Nr. 2102 Teilungserkerklärung - Die 5 wichtigsten Probleme die Sie als Makler
aufdecken können
00:51 Stunden 00:51 Stunden 15.09.2020

Der Teilnehmer hat alle Lernerfolgsfragen korrekt beantwortet

Kurs Nr. 2101 Erfolg beim Immobilieneinkauf - Makler Wissen für die Praxis (Inhalt aus
Qualifizierter Immobilienexperte)
02:60 Stunden 02:60 Stunden 14.09.2020

Der Teilnehmer hat alle Lernerfolgsfragen korrekt beantwortet

Kurs Nr. 2213 Die Reservierung ist erfolgt und was passiert jetzt? Dieses Fachwissen wird Ihre
Kunden begeistern!
00:33 Stunden 00:33 Stunden 11.09.2020

Der Teilnehmer hat alle Lernerfolgsfragen korrekt beantwortet

Kurs Nr. 2202 Grundbuch - Fallstricke beim Immobilienverkauf
00:49 Stunden 00:49 Stunden 11.09.2020

Der Teilnehmer hat alle Lernerfolgsfragen korrekt beantwortet

100%

100%

100%

100%

100%

100%

100%

https://www.makler-wissen.de/Kurse/akquise/wie-man-verkaeufer-von-maklerservices-ueberzeugen-kann.html
https://www.makler-wissen.de/themengebiete/akquise/erfolgreiche-fragetechniken-fuer-einkaufs-und-verkaufstermine.html
https://www.makler-wissen.de/PROFI-MAKLER-AKADEMIE/Kurse/einkauf/einfuehrung-in-die-immobilienbewertung.html
https://www.makler-wissen.de/PROFI-MAKLER-AKADEMIE/Kurse/einkauf/Teilungserklaerung.html
https://www.makler-wissen.de/PROFI-MAKLER-AKADEMIE/Kurse/einkauf/erfolg-beim-immobilieneinkauf.html
https://www.makler-wissen.de/PROFI-MAKLER-AKADEMIE/Kurse/verkauf/die-reservierung-ist-erfolgt-und-was-passiert-dann-das-fachwissen-wird-ihre-kunden-begeister.html
https://www.makler-wissen.de/themengebiete/akquise/grundbuch-fallstricke-beim-immobilienverkauf.html



